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Pour faire suite a votre demande de devis sur :

Thématique : Travailler son avantage concurrentiel

Le contenu de lintervention devra aborder la problématique de maniére pédagogique et adaptée a la
cible et répondre aux attentes des dirigeants qui sont :

* |dentifier ses avantages concurrentiels
+ |es valoriser et les traduire depuis sa communication jusqu’a 'argumentaire de vente

L'intervention inclura une phase pratique traitant d'exemples sous forme d’analyse de cas, d'exercices
ou de fravail en sous-groupe et s’appuiera notamment sur un cas d'entreprise.

Votre présentation devra étre accessible a I'ensemble des participants et illustrée d'exemples
concrets, avoir un regard tourné vers les PME; supports d'intervention et outils a destination
des participants sont les bienvenus.

En page deux le parcours pédagogique, de cette intervention qui peut se décliner en journée
de formation compléte et ci-dessous I’évaluation de la session.

Bonjour Frank,
Merci pour votre intervention appréciée et votre support.

Bien cordialement

Francoise Poirot-Achard
Chef de projet - Réseaux PLATO -
Service clubs et clusters d'entreprises

CCI Hauts-de-Seine
55 place Nelson Mandela $272% Manterre cédex
Tel. £33 1 46 14 26 09 - wiwnw.cci22.fr

Attention nouvelle adresse mél : fpoirotachard@cci-paris-idf.fr
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